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Madrid, 26 de febrero de 2026

RISING UP IN SPAIN 2026

Programa para startups extranjeras interesadas en escalar y

establecer su empresa en Espana
El presente documento contiene las condiciones de participacion
en la Edicion de 2026 del Programa Rising UP in Spain.

Del 26 de febrero de 2026 al 31 de diciembre de 2026
ICEX Espana Exportacion e Inversiones (ICEX) lanza la décima convocatoria Rising UP in Spain. Un

programa de atraccion de talento emprendedor tecnoldgico destinado a startups extranjeras que vean
a Espana como pais al que escalar.

¢POR QUE ESPANA?

Espafna se ha consolidado en los ultimos afos como uno de los ecosistemas de startups mas dinamicos
de Europa, ofreciendo oportunidades Unicas para empresas tecnologicas y de alto crecimiento que quieren
internacionalizarse y escalar su proyecto.

El valor del ecosistema de startups ha duplicado su tamario desde 2020, superando los 110.000 millones
de euros, siendo uno de los ecosistemas europeos que mas crecié en 2025. Asimismo, el ano pasado el
volumen total de inversion alcanzo los 3.108 millones de euros, con un aumento en el nimero de rondas
de financiacion y una consolidacion de las rondas mas avanzadas, signos de un ecosistema consolidado y
maduro, que cuenta con mas de 12.000 startups activas distribuidas en mudiltiples sectores como
inteligencia artificial, climatech, healthtech, fintech o traveltech.

En este contexto, Espafna se posiciona como un destino de gran atractivo para startups extranjeras en etapa
de crecimiento, actuando como puente estratégico hacia Europa, América Latina, o norte de Africa. A
ello se suma la facilidad para acceder a talento competitivo altamente cualificado, y a una red de mas de
300 aceleradoras y corporaciones que apoyan al escalado de los startups. Ademas, la entrada en vigor de
la ley de Startups configuré un marco regulatorio favorable y atractivo al talento extranjero, introduciendo
incentivos fiscales, ventajas para inversores o mejoras en el visado de emprendedor. A su vez Espana es
un referente en la celebracion de eventos tecnolégicos de primer nivel, como el MWC-4YFN en Barcelona,
el South Summit en Madrid o el Valencia Digital Summit.

Participar en Rising UP in Spain permite contar con el apoyo institucional que facilita y ayuda en el proceso
de internacionalizacion.

Pietro Maria Picogna Founder & CEO of Pack ltalian startup, Rising UP in Spain 2024.

“Spain is today, more than ever, a startup nation. The combination of talent, funding, and business opportunities allows
a startup to thrive in the Spanish ecosystem. What is noticeable is the effort the country and the institutions are making
in supporting the entrepreneurial system. When we established Pack in Spain, we felt overwhelmed by the challenges
and new things we had to learn. Luckily, we crossed paths with Rising Up Spain and the amazing ICEX Team. They have
been an amazing partner, allowing us to find our path and win these challenges.”

Las startups extranjeras seleccionadas para participar en el programa recibiran un conjunto de servicios
orientados a acelerar el despegue de sus proyectos en Espana. En concreto:

1. Ampliar su conocimiento sobre mercado esparnol y establecer contactos con los principales
actores del ecosistema (startups, corporaciones, inversores, aceleradoras, centros de
investigacion etc.), con el fin de ganar la red de contactos estratégicos necesaria para abordar el
mercado espafnol.

2. Apoyar a lo largo de todo el proceso de escalado de las startups en Espana, facilitando la entrada
al mercado y su potencial establecimiento.

3. Actuar como puente hacia otros mercados como Europa, América Latina o Norte de Africa.
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¢QUE OFRECEMOS?

La empresa se beneficia de servicios orientados a ampliar su conocimiento del mercado espanol para
asegurar el escalado de sus proyectos y un aterrizaje exitoso durante un periodo de seis meses desde la
entrada al programa.’ Para asegurar una asistencia mas precisa y adaptada a las necesidades de cada
startup, los servicios se organizan en tres bloques diferenciados, de manera que cada empresa pueda recibir
aquellos que resulten mas adecuados a sus situaciones. ICEX acompanara a las startups a lo largo de todo
el proceso de establecimiento y escalado. Los servicios son los siguientes:

1) BLOQUE A: Servicios de asesoramiento legal y extranjeria.

Hasta 50 empresas podran recibir servicios de asesoramiento legal y extranjeria para establecer su
empresa en Espana. Se prestara un servicio integral de asesoramiento juridico, tramites y gestiones que
incluye:

1. Poderes de representacion en Espana.

2. Asesoramiento de la forma juridica.

3. Acompafamiento en la apertura de la cuenta bancaria. Asistencia en la seleccién de la
entidad bancaria mas adecuada, gestion de la apertura de la cuenta, depdsito del capital
social y entrega del certificado bancario necesario para la constitucion de la sociedad.
Obtencion del NIF (Numero de Identificacion Fiscal).

Certificacion negativa de denominacion social.

Estatutos de la sociedad.

Constitucion de la empresa ante notario.

Registro Mercantil.

9. Servicio de domiciliacion de sociedades: (cubierto durante los 3 primeros meses).
10. Obtencion del Certificado Electronico.

11. Ligquidacion TPy AJD

12. Alta en la Seguridad Social socios/administradores

© N OO

Para los temas relacionados con extranjeria, se prestara asesoramiento juridico, asistencia en la
redaccion y presentacion de la documentacion en materia de inmigracion para la realizacion de
procedimientos orientados a la obtencion de todos los tramites para 4 personas (nivel CEO o
founder) por compania:

1. Autorizaciones de Residencia o Visado de Emprendedor y Certificado de Registro de

Ciudadano de la UE.
2. Numeros de Identidad Extranjero (NIEs).
3. Tarjeta de Identidad de Extranjero (TIES)

Los siguientes gastos seran sufragados por la startup:
- Impuestos.

- Tasas.

- Aranceles notariales y registrales.

- Traducciones juradas y apostillas.

- Legalizacion de documentos.

- Tramites en el extranjero.

- Gastos de desplazamiento o manutencion.

2) BLOQUE B: Servicios ICEX?
1. Participacion en los principales eventos en Espana:
- 4YFN (Marzo, Barcelona)
- STARTUP WORLD CUP (Mayo, Madrid)
- SOUTH SUMMIT (Junio, Madrid)

1 Los servicios son susceptibles a sufrir cambios. ICEX decidira qué startups de entre las seleccionadas recibiran determinados servicios.
2 |CEX dara preferencia a aquellas startups que tengan compromiso de establecimiento en Espana.

Pagina 2 de 6
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- ALHAMBRA VENTURE (Julio, Granada)

- VDS (Octubre, Valencia)
Sesiones de trabajo con corporaciones espanolas con programas de innovacion abierta
Apoyo en la busgueda de financiacion y conexion con fondos de Venture Capital.
Visibilidad en actos y medios especializados.
Espacio de co-working en las futuras oficinas de ICEX a partir del enero de 2027.
Apoyo a la internacionalizacion desde Espana
Formar parte de la Comunidad del Rising UP in Spain.

NOoO Ok wN

3) BLOQUE C: Red de mentoria para el apoyo al crecimiento.

Programa de aceleracion y crecimiento con mentorias personalizadas: las mejores empresas tendran un
mentor individual, con sesiones a medida y planning individualizado.

Este enfoque estructurado y personalizado asegura que estas startups reciban el apoyo necesario para su
integracion y éxito en Espana. Las mentorias incluiran temas como:

- Lavalidacion del modelo de negocio al mercado espanol.

- Estrategia de entrada al mercado espanol

- El crecimiento de su producto.

- Labusqueda de socios o alianzas estratégicas.

- lLaestrategia para la contratacion de talento local y la cultura organizativa.

- La adaptacion tecnologica y de las certificaciones necesarias para operar en Espana.

- Eldesarrollo comercial y marketing.

- El cumplimiento normativo y legal.

- Latransferencia tecnologica, 1+D.

Una vez finalizados los 6 meses, la startup pasara a formar parte de la Comunidad Rising UP
in Spain, beneficiandose de invitaciones a actividades, webinarios, o conexiones con fondos de
VC.

Web oficial del programa: www.investinspain.org/risingup

., COMO INSCRIBIRSE?
La inscripcion puede realizarse a través de este enlace.

https://icexcrmglobal.my.salesforce-sites.com/risingstartup

PRECIO

Participacion gratuita

Las plazas de esta actividad son limitadas y a discrecion de ICEX (servicios legales limitados a 50
empresas).

Las startups tendran que costearse

- Impuestos y tasas derivados de la constitucion de la empresa

- Aranceles notariales y registrales.

- Traducciones juradas y apostillas.

- Legalizacion de documentos.

- Tramites en el extranjero.

- Gastos de desplazamiento, alojamiento, y manutencion en eventos.

CONTACTO

Correo electronico: risingup@icex.es

Micaela Arias Domecq
Directora Ejecutiva de Invest in Spain

José Maria Blasco Ruiz

Director Ejecutivo de Crecimiento y Competitividad


http://www.investinspain.org/risingup
https://icexcrmglobal.my.salesforce-sites.com/risingstartup
https://icexcrmglobal.my.salesforce-sites.com/risingstartup
mailto:risingup@icex.es
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CONDICIONES DE PARTICIPACION

. PLAZO DE INSCRIPCION

El plazo se abrira del 26 de febrero de 2026 al 31 de diciembre de 2026.

Il. INSCRIPCION Y SELECCION DE EMPRESAS
Requisitos generales de participacion:
1. Ser un emprendedor/a con una startup/scaleup tecnologica extranjera.
2. Estar planteandose escalar a Espania.
3. Solo se admitira una solicitud por startup.
4. Se descartaran startups que se hayan beneficiado en anteriores ediciones.
5

Puesto que los servicios se prestaran en inglés o espanol, el equipo asignado por parte de la
empresa solicitante debera tener un buen manejo del idioma (podra comprobarse durante la fase
de entrevista). Igualmente, el formulario de inscripcion podra rellenarse en inglés o en espanol. En
caso de rellenarlo en otro idioma, la solicitud se dara como rechazada.

6. Se podran rechazar las solicitudes de startups que no estén debidamente cumplimentadas o que
no se ajusten a las presentes condiciones.

7. No se exige presencialidad fisica en Espana para recibir los servicios, aungue se contara con apoyo
para facilitar el crecimiento del proyecto en Espana facilitando la presencialidad si es necesario.

8. Para poder ser invitados a eventos u otras actividades presenciales, se exigira compromiso de
presencialidad.

9. Se podra dar de baja a una startup del programa en caso de no demostrar suficiente compromiso
con el programa.

Inscripcion

Todas las empresas interesadas en participar en el programa deberan inscribirse a través de este enlace:
https.//icexcrmglobal.my.salesforce-sites.com/risingstartup. Los solicitantes deberan cumplimentar el
formulario virtual que permitira comprobar que las empresas solicitantes cumplen los requisitos generales
de participacion y valorar cada uno de los criterios de seleccion en base a la informacion facilitada por la
empresa.

Una vez rellenado y enviado el formulario, la empresa recibird un correo electrénico de confirmacion con su
numero de solicitud RSS-000XXXX. Se recomienda guardar el numero de solicitud.

En el caso de que tuviesen problemas con la inscripcion, puede ponerse en contacto escribiendo al correo
electronico: risingup@icex.es

Nota importante: se deberan rellenar todos y cada uno de los campos del formulario (en inglés). Podra
rellenarse en inglés o en espanol. En caso de rellenarlo en otro idioma, la solicitud se dara como rechazada.
No responder detalladamente a alguno de los campos contenidos en el formulario, o no facilitar la
documentacion requerida, podria dar lugar a la descalificacion de la empresa.

12 Fase: revision de requisitos generales de participacion.

Una vez realizada la inscripcion, ICEX y los gestores del programa revisaran si la empresa inscrita cumple
con los requisitos generales de participacion, mencionados anteriormente.

Sodlo las empresas que cumplan con los mencionados requisitos seran admitidas y pasaran a la segunda
fase. El resto quedaran excluidas del programa.


https://icexcrmglobal.my.salesforce-sites.com/risingstartup
https://icexcrmglobal.my.salesforce-sites.com/risingstartup
mailto:risingup@icex.es
https://icexcrmglobal.my.salesforce-sites.com/risingstartup
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2° Fase: Seleccion de empresas (100 puntos maximo).

2.1. Evaluacion de la informaciodn facilitada en el formulario de inscripcion:

Aquellas empresas que cumplan con los requisitos generales de participacion seran evaluadas en base a la
informacion facilitada en el formulario de inscripcion, conforme a los siguientes criterios de seleccion:

i. Innovacién tecnolégica propuesta: Se valorara el grado de innovacion del producto o servicio,
incluyendo el uso de tecnologia propia o diferencial, asi como la existencia de know-how o [+D.
También se tendra en cuenta la ventaja competitiva frente a alternativas, el nivel de desarrollo
tecnologico alcanzado y su hoja de ruta, junto con el impacto positivo que la solucion genere en los
ODS. 30 puntos maximo

ii. Escalabilidad del proyecto: Dentro de este criterio se valorara la escalabilidad del modelo de
negocio, analizando su capacidad para crecer sin que los costes aumenten de forma proporcional,
asi como el grado de automatizacion y recurrencia de ingresos. También se tendra en cuenta el
tamano y potencial del mercado, incluyendo las posibilidades de internacionalizacion, junto con la
preparacion del proyecto para la expansion mediante planes definidos, conocimiento de nuevos
mercados y los ajustes previstos en el producto para adaptarse a ellos. 25 puntos maximo

iii. Equipo gestor: Dentro de este criterio se valorara la experiencia y cualificacion del equipo gestor,
considerando la formacion relevante, la trayectoria en el sector, la complementariedad de perfiles y
su capacidad demostrada para ejecutar el proyecto. Asimismo, se tendra en cuenta la diversidad
del equipo, especialmente la presencia de al menos una mujer en el equipo fundador o en puestos
directivos como CEO o CTO. 15 puntos maximo

iv. Viabilidad econdmico-financiera: Se examinara la solidez del plan financiero, incluyendo la
coherencia de las proyecciones, la identificacion de las necesidades de financiacion y la
sostenibilidad econdmica del proyecto. Asimismo, se tendra en cuenta la traccion y validacion
obtenida hasta la fecha, analizando clientes, pilotos o LOls, las métricas clave del negocio vy la
existencia de financiacion previa, patentes u otros activos con valor econémico. 20 puntos maximo.

V. Viabilidad de la inversion en Espana: En este criterio se evaluara el encaje del proyecto en el
mercado espanol, incluyendo su preparacion para operar en Espana, los ajustes necesarios del
producto y el conocimiento del marco regulatorio local. Ademas, se valorara la motivacion vy
coherencia estratégica para elegir Espafia como destino de inversion, la claridad del plan de
implantacion vy la calidad del pitch y del esfuerzo reflejado en la solicitud. 10 puntos maximo.

Solamente podran participar en el programa aquellos solicitantes que obtengan al menos una valoracion de
60 puntos sobre 100.

Si durante la fase de seleccion fuera necesario solicitar informacion aclaratoria sobre el contenido del
formulario de inscripcion, ICEX contactara con la empresa mediante la direccion de correo electrénico
indicada en el formulario a efecto de comunicaciones, concediendo plazo de 5 dias habiles a contar desde
el siguiente al envio de la comunicacion para remitir dichas aclaraciones.

2.2 Entrevista:

En base a la valoracion obtenida, las empresas que hayan superado la puntuacion de corte podran ser
entrevistadas para obtener mayor detalle sobre la informacion ofrecida.

Durante la entrevista se revisara el cumplimiento del requisito del buen manejo del idioma, inglés o espanal,
por parte del equipo que vaya a participar en el programa.
2.3. Resolucion:

Las empresas seleccionadas y no seleccionadas para participar en el programa seran informadas de ello
por escrito.
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Compromisos que adquiere la empresa seleccionada:

e Seleccionar a una o dos personas de su equipo (directivo/as C level y fundadores/as), para participar
en el programa con un buen manejo del inglés o esparnol.

e Comprometerse a participar en las mentorias agendadas.

e En caso de recibir el servicio legal, las empresas se comprometen a actuar de manera diligente con
el despacho de abogados.

e En caso de ser invitados y aceptar participar en eventos o actividades presenciales, la empresa
seleccionada se compromete a viajar en las fechas indicadas.

e Aceptar las condiciones y plazos establecidos para la correcta ejecucion del programa

e Asumir los gastos de desplazamiento, alojamiento y manutencion, asi como otros gastos no
incluidos en caso de recibir el servicio legal.

Sila empresa incumple cualguiera de estos compromisos, ICEX se reserva el derecho a cancelar de manera
unilateral su participacion en el programa. La empresa no podra formar parte de ningun programa ICEX
durante los siguientes 12 meses, salvo que exista una situacion sobrevenida de fuerza mayor que pueda ser
alegada por la empresa, acreditandola debidamente.

Si se tuviera conocimiento de mala praxis empresarial o practicas fraudulentas que pudieran perjudicar la
imagen del sector, de Esparfa o la del resto de empresas participantes en el evento, ICEX se reserva el
derecho a la no seleccion como participante o la cancelacion de manera unilateral de la participacion de una
empresa que previamente haya sido aceptada.

lIl. AUTORIZACION PARA EL USO Y LA PROMOCION DE LA MARCA

Las empresas seleccionadas autorizan a ICEX el uso de sus marcas identificativas (denominativas y/o graficas
-logotipo-), con la finalidad de realizar acciones ¢ actividades de difusion del programa Rising UP in Spain (en
canales digitales, como webs, redes sociales y similares, o papel) durante la convocatoria de participacion de
la empresa o, incluso, posteriormente, en relacion con siguientes convocatorias del programa, asi como para
generar la documentacion necesaria para el correcto desempeno de su participacion en el mismo (por
ejemplo, expedientes para los consultores, gestores o mentores; material promocional, etc.).

IV. USO, CONFIDENCIALIDAD Y PROTECCION DE DATOS

ICEX tratara la informacion startups de manera ajustada a las necesidades del Programa Rising UP in Spain.
No hara uso de dicha informacion para ningun fin que no tenga que ver con la correcta gestion del Programa.

ICEX podra compartir la informacion necesaria para la gestiéon del Programa con los colaboradores del
Programa, que estan sometidos a obligaciones de confidencialidad con respecto a dichos datos.

Las startups que superen la fase de evaluacion permitiran que los datos facilitados en sus cuestionarios,
incluidos sus datos de contacto, sean compartidos con los colaboradores. Las startups beneficiarias
conceden, adicionalmente, permiso para que su logo y nombre puedan ser mostrados en la web del Programa
Rising UP in Spain.

ICEX conservara los datos de startups el tiempo legal necesario para la correcta prestacion del Programa
Rising UP in Spain, asi como para atender las responsabilidades que se pudieran derivar del mismo y de
cualquier otra exigencia legal.

Los usuarios tienen reconocidos, y podran ejercitar, los derechos de acceso, rectificacion, supresion,
oposicion, limitacion y portabilidad de sus datos, para lo cual deberan enviar una carta o correo electronico,
adjuntando copia de su documento de identidad, a la siguiente direccion: Paseo de la Castellana 278, 28046
Madrid delegadoprotecciondatos@icex.es . Asimismo, en caso de considerar vulnerado su derecho a la
proteccion de datos personales, podran interponer una reclamacion ante la Agencia Espanola de Proteccion
de Datos www.aepd.es 0 ante el delegado de proteccion de datos.
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